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Actions collectives 2012
Information - Formation - Accompagnement  

p r o g r a m m e

Information

M i s e  à  j o u r  l e  23 J a n v i e r   2012

 Consultations Réglementaires
La CCI Seine-et-Marne vous  apporte des informations sur la règlementation du commerce international 
(douane & fiscalité, Incoterms, moyens de paiement, procédures, fiches pays...).
Plusieurs niveaux d’intervention :
- Recherches ponctuelles avec réponse immédiate, recherche documentaire ;
- Rendez-vous personnalisés portant sur des informations plus complexes, recherche documentaire ciblée 
(sur devis).

Informations  : Viviane Guérin - 01 74 60 51 66  /  Nadine Simon - 01 74  60 52 27

 Rendez-vous de la Douane

Vous avez des questions concernant vos formalités douanières ou vous souhaitez optimiser vos flux logistiques 
internationaux ? Les agents de l’Administration des douanes peuvent vous informer sur les démarches à accomplir 
à l’import ou à l’export dans le cadre d’un rendez-vous individuel, de 30 à 45 minutes.

Informations et inscriptions  : Viviane Guérin - 01 74 60 51 66  /  Nadine Simon - 01 74  60 52 27

Informations et inscriptions  : Viviane Guérin - 01 74 60 51 66  /  Nadine Simon - 01 74  60 52 27

 Rendez-vous « Partenariat et aides financieres a l’export »  (COFACE – CCI - UBIFRANCE)

Faites-nous part de vos projets de développement à l’International dans le cadre d’un rendez-vous individuel, 
d’une heure environ. Notre objectif sera de valider votre démarche export, de vous aider à mettre en place un plan 
d’actions et de vous informer sur les solutions que les dispositifs publics en vigueur peuvent vous apporter à court 
et moyen terme (aides financières et fiscales, prestations de service, opportunités…).

Jeudi 16 février SERRIS

Jeudi 15 mars MELUN

Jeudi 12 avril SERRIS

Jeudi 8 Mars Serris

Jeudi 15 mars Melun 

Jeudi 19 Avril SERRIS

Jeudi 26 avril MELUN

Jeudi 24 mai MELUN

Jeudi 31 mai SERRIS 

Jeudi 24 mai MELUN

Jeudi 21 juin SERRIS
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 réunions d’information 
Nous vous proposons des ateliers d’information et d’échanges sur l’actualité réglementaire européenne et inter-
nationale pour mieux accompagner le développement de votre entreprise.

formation

Développer les compétences internationales de vos collaborateurs : un tremplin gagnant pour l’export. Découvrez 
le programme de formations continues ci-dessous. Nous organisons aussi des formations sur mesure au sein de 
votre entreprise sur un thème souhaité ou pour former vos équipes.

information

Maîtriser les incoterms, atout majeur de la logistique 14 mars  / 11 mai

Savoir construire son plan export  4 octobre

Maîtriser les opérations logistiques à l’international 9 février

Maîtriser les techniques administratives du commerce extérieur (TACE) 15 et 16 février / 6 et 7 juin 

Gérer efficacement les crédits documentaires et les S.B.L.C
 (Lettre de crédit Stand-By)

 15 mars / 21 juin

L’entreprise et la douane 22 mars

Savoir gérer les documents d’accompagnement des marchandises à 
l’international

5 avril 

La TVA dans les opérations internationales 10 mai

Les moyens de paiement internationaux 31 mai 

Rédiger les conditions générales d’achat et de vente internationales 14 juin

Comment faire face aux impayés dans l’Union européenne ?    Mardi 27 mars

Les échanges intracommunautaires : DEB, présentation du site Europa Mardi 27 mars 

Avec la douane, optimisez votre trésorerie Mardi 5 juin 

Optimisez votre prix à l’export : analyse et méthode de construction Mardi 12 juin

Certificat d’origine, carnet ATA, le point sur les formalités internationales Mardi 19 juin

Facilitez-vous l’exportation temporaire : tout savoir sur le carnet ATA Jeudi 21 juin

Informations et inscriptions  : Viviane Guérin - 01 74 60 51 66  /  Nadine Simon - 01 74  60 52 27

INFORMATIONS ET INSCRIPTIONS : Viviane Guérin - 01 74 60 51 66  et  Anne-Sophie HENNION - 01 74 60 52 29
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conseil / accompagnement

La CCI Seine-et-Marne vous propose une gamme de prestations pour vous aider à structurer votre plan d’actions 
et à développer de nouveaux courants d’affaires.

- Primo-exportateurs : programme d’accompagnement et de formation dans toutes les étapes stratégiques 
de votre démarche à l’export : 

8 modules de formation (inter / intra) du diagnostic de votre activité à votre futur recrutement pour l’in-
ternational ;

- Listes d’entreprises : vente de listes d’entreprises ciblées à partir de la base de données Kompass Monde. 
Possibilité de prestations complémentaires pour qualifier les contacts ;

- Etude adéquation produit/ marché : étude personnalisée sur l’environnement sectoriel d’un marché donné ;

- Test sur offre : sélection d’opérateurs ciblés dans un pays pour recueillir leurs besoins ;

- Recherche de partenaires : identification de vos partenaires potentiels pour aborder de nouveaux marchés ;

- Organisation de missions de prospection commerciale : organisation d’un programme de rendez-vous 
avec vos futurs partenaires potentiels commerciaux ou industriels (clients directs, distributeurs, prescrip-
teurs, fournisseurs …) ;

- Participation à des conventions d’affaires : organisation de missions à l’occasion de conventions d’affaires 
(organisation de rendez-vous d’affaires B to B) ;

- Participation à des salons : organisation de Pavillons collectifs départementaux, régionaux ou nationaux, 
sur des salons professionnels en France et à l’étranger ; mise à disposition de stands clés en main, gestion 
des dossiers des exposants, promotion des exposants et du Pavillon,  organisation de la logistique ;

- Appui à la recherche de financements : identification des dispositifs de soutiens financiers que vous êtes 
susceptibles de mobiliser pour accompagner votre projet de développement.

 nos expertises spécifiques

 Les axes géographiques stratégiques

 Les plans d’actions par filière sectorielle
- Filière aéronautique : Plan d’actions en faveur des PME-PMI de la filière aéronautique et spatiale francilienne
- Filière Mécanique : Plan d’actions en faveur des PME-PMI de la filière mécanique
- Filière Eco-activités : Plan d’actions en faveur des PME-PMI de la filière des Eco-activités 

 Le partage d’expériences et de compétences

 Partager des expériences avec Export Club
La CCI Seine-et-Marne assure l’animation d’Export Club depuis plus de 25 ans. Son objectif est de favoriser 
le partage d’expériences entre les PME-PMI exportatrices du département.
INFORMATIONS ET INSCRIPTIONS : Viviane Guérin - 01 74 60 51 66 - viviane.guerin@seineetmarne.cci.fr

 Partager des compétences avec le GDE77
Le Groupement d’Employeurs GDE77 propose la mise à disposition de salariés à temps partagé : cadre export, 
assistante export, mais aussi responsable qualité, acheteur, …
Le Groupement compte actuellement 25 collaborateurs et 92 entreprises adhérentes.
INFORMATIONS ET INSCRIPTIONS : Thierry arnauLT - 01 74 60 51 32 - thierry.arnault@seineetmarne.cci.fr

- Europe occidentale : Allemagne, Belgique, Suisse, 
Scandinavie, Pays-Bas, Autriche, Grande-Bretagne

- Amérique du nord : Canada
- Pecos (Europe centrale et orientale)

- Russie, Ukraine
- Europe méditerranéenne : Italie, Espagne, Portugal
- Pays du Maghreb : Algérie, Maroc, Tunisie
- Turquie, Proche et Moyen-Orient
- Inde
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ACCOMPAGNEMENT COLLECTIF : SALONS, MISSIONS DE PROSPECTION ET CONVENTIONS 

 aéronautique

Salons : Les salons internationaux sont un bon vecteur de promotion pour se développer à l’international. Que ce soit en simple 
visiteur ou en tant qu’exposant, ils permettent en quelques jours de prendre des contacts avec des fournisseurs, clients ou partenaires 
potentiels. La CCI Seine-et-Marne a développé une expertise spécifique dans l’organisation de participations collectives, elle vous 
accompagne en France ou à l’étranger sur des salons professionnels internationaux et des missions d’affaires.

Missions de prospection : Après validation de votre potentiel sur le marché sélectionné, nous vous organisons un programme de 
RDV sur mesure avec vos futurs partenaires (clients, distributeurs, représentants...), sélectionnés en fonction de vos souhaits et de vos 
besoins, définis au préalable sur un cahier des charges. 

Conventions d’affaires : Les conventions d’affaires, véritables rencontres industrielles, s’organisent autour d’une formule de rendez-
vous d’affaires, ciblés entre décideurs majeurs et fournisseurs. Sur un même lieu, les équipes des achats, services techniques, 
production et sous-traitants bénéficient d’un outil de prospection et de rencontres ciblées.

Maroc

aeroexpo 4 au 7 avril 2012 Marrakech

La troisième édition d’Aeroexpo Marrakech a pour ambition d’être le lieu de rencontre de l’industrie aéronautique 
et spatiale de la planète avec le continent africain.
Contacts : Martine GAHOU / Mathilde PLANTIER

TUNISIE

AEROSPACE MEETING 29 au 31 mai 2012 Tunis

Convention d’affaires internationale des industries aéronautiques.
Contact : Martine GAHOU / Mathilde PLANTIER

ITALIE

AEROSPACE MEETING 24 au 27 octobre 2012 Turin

La seule convention d’affaires internationale dédiée aux industries de l’aéronautique et de la défense en Italie.
Contact : Martine GAHOU

RUSSIE

HELI Russia 17 au 19 mai 2012 Moscou

Salon international de l’hélicoptère. 
Contact : Martine GAHOU

ISC : international suppliers Center 11 au 13 septembre 2012 Berlin

Salon professionnel de la sous-traitance aéronautique.
Contact : Martine GAHOU

      

allemagne

SaLon international de l’aéronautique générale 18 au 21 avril 2012 Friedrichshafen

Salon de l’aviation générale européenne.
Contact : Martine GAHOU

 Pologne 

Mission de prospection collective  Avril Rzeszow et Varsovie 
Mission de prospection collective dans l’aéronautique 
Contact : Martine GAHOU

République Tchéque
Mission de prospection collective  Octobre Prague

Mission de prospection collective dans l’aéronautique 
Contact : Martine GAHOU
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ACCOMPAGNEMENT COLLECTIF : SALONS, MISSIONS DE PROSPECTION ET CONVENTIONS 

 éco-activité /éNERGIE 

ALLEMAGNE

POWER GEN 12 au 14 juin 2012 Cologne

Salon de la génération d’énergie électrique.
Contact : Martine GAHOU

AGRO-ALIMENTAIRE 
algérie

djazagro 23 au 26 avril 2012 Alger
10ème salon international de l’agro-alimentaire. L’Algérie est un marché de proximité à fort potentiel pour les fournisseurs des 
industries agro-alimentaires. Djazagro est le rendez-vous d’affaires incontournable pour les industries de la filière agro-alimen-
taire, de la boulangerie / pâtisserie / restauration en Algérie. Salon en croissance constante, DJAZAGRO a accueilli 10 700 visiteurs 
et près de 300 entreprises exposantes provenant de 20 pays, en 2011. Nouveauté 2012 : le salon s’ouvre à un nouveau secteur : 
DJAZAGRI dédié aux équipements et machinismes agricoles.

Contact : Mathilde PLANTIER

Maroc
CFIA 25 au 27 septembre 2012 Casablanca 

2ème Carrefour des Fournisseurs de l’Indutrie Agro-alimentaire, le CFIA Maroc regroupe tous les secteurs intervenant dans la 
transformation des produits agro-alimentaires : équipements et procédés, ingrédients et PAI, conditionnements et emballages.

Contact : Mathilde PLANTIER

algérie

batimatec 6 au 10 mai 2012 Alger
Le secteur du BTP représente 10% du PIB en Algérie, un immense pays qui a besoin de voies de communication routières et 
ferroviaires, de barrages, d’infrastructures de communication, de logements... BATIMATEC, rendez-vous incontournable pour l’en-
semble des professionnels du BTP, est la clé d’entrée pour se positionner et se développer sur ce marché. Salon en constante 
croissance, il a accueilli plus de 100 000 visiteurs et 850 exposants en 2011.
Contact : Mathilde PLANTIER

 BTP

 défense 
FRANCE

EuROSATORY 11 au 15 juin 2012 Villepinte

Premier salon international de la défense terrestre, aéroterrestre et de la sécurité.
Contact : Fabien BORDE

algérie

HASSI MESSAOUD INDUSTRIES 30 janvier au 3 février 2012 Hassi Messaoud

4ème salon international des Equipements et Prestations du Pétrole et du gaz en Algérie.
Contact : Mathilde PLANTIER

pollutec 16 au 19 avril 2012 Alger

Salon international des équipements, des technologies et des services de l’Eau.
Contacts : Martine GAHOU / Mathilde PLANTIER

LIBAN

éCORIENT 5 au 8 juin 2012 Beyrouth

Salon des technologies environnementales et du développement durable.
Contact : Martine GAHOU / Fatma BAOUGH-YASAR
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ACCOMPAGNEMENT COLLECTIF : SALONS, MISSIONS DE PROSPECTION ET CONVENTIONS 

 industrie / Microtechnique

TUrQUIE

Convention d’affaires Début octobre 2012 Kocaeli

Rencontre d’affaires pour les secteurs industriels à Kocaeli, la 2ème ville industrielle de la Turquie. 
évènement organisé en partenariat avec B2FAIR, et Enterprise Europe Network.
Contact : Fatma BAOUGH-YASAR

 éco-activité / éNERGIE 

FRANCE

pollutec 27 au 30 novembre 2012 Lyon

Salon international des équipements, des technologies et des services de l’Eau.
Contact : Fabien BORDE

Maroc

pollutec 17 au 20 octobre 2012 Casablanca

Salon international des équipements, des technologies et des services de l’Eau.
Contacts : Martine GAHOU / Mathilde PLANTIER

Maroc

midest 19 au 22 septembre 2012 Casablanca

Salon de la sous-traitance industrielle.
Contacts : Fabien BORDE / Mathilde PLANTIER

 emballage

turquie

packaging Eurasia Istanbul 2012 Label France 20 au 23 septembre 2012 Istanbul

18ème Salon international de l’emballage
évènement incontournable du secteur de l’emballage en Eurasie, la CCI Seine-et-Marne accompagne depuis plusieurs années 
les exposants français sur ce salon. En 2011, le salon a accueilli plus de 1031 exposants (33 pays représentés), et plus de 40 000 
visiteurs, provenant de plus de 80 pays ! Piloté par UBIFRANCE, en étroite collaboration avec la CCI Seine-et-Marne, exposer sur le 
Pavillon France vous permettra de profiter de stands clés en main (stands individuels ou collectifs), et d’un accompagnement sur 
mesure avant, pendant et après le salon.

Contact : Fatma baough-yasar 

POLOGNE

Mission de prospection collective  Novembre Varsovie

Mission de prospection collective dans les éco-activités 
Contact : Martine GAHOU

République Tchéque

Mission de prospection collective  Octobre Prague

Mission de prospection collective dans les éco-activités 
Contact : Martine GAHOU
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ACCOMPAGNEMENT COLLECTIF : SALONS, MISSIONS DE PROSPECTION ET CONVENTIONS 

 Multisectoriel 

TUrquie

Mission de prospection collective Labellisée UBIFRANCE 4 au 6 juin 2012 Istanbul 

Secteurs : Industrie, Environnement (sauf énergie renouvelables), TIC (sauf fibre optique et services haut débit), Services. La Tur-
quie, 16ème puissance économique mondiale, ne cesse de s’accroitre et se place en 2ème position pour la croissance mondiale après 
la Chine. Les opportunités pour les entreprises françaises sont nombreuses, et si vous aussi, souhaitez prendre pied sur ce marché, 
cette mission est faite pour vous ! Après validation de votre potentiel sur le marché turc, nous vous proposons un programme de 
RDV sur mesure avec vos futurs partenaires (clients, distributeurs, représentants…) en fonction de vos besoins, et ce, à des tarifs 
préférentiels grâce à la subvention versée par UBIFRANCE.

Contact : Fatma BAOUGH-YASAR

          éMIRATS ARABES UNIS et QATAR

Mission de prospection collective Labellisée UBIFRANCE 25 au 28 juin 2012 Dubaï / Doha

Secteurs : TIC, Environnement, Services, Médical, Packaging  Des pays où les marchés sont en croissance, où les besoins 
et projets sont importants dans différents secteurs d’activité, où nos produits français sont recherchés et notre savoir-faire 
reconnu. C’est donc le moment d’aller à la conquête de ces marchés porteurs et de saisir les opportunités qui s’y offrent. 
Après validation de votre potentiel sur ces marchés, nous vous proposons un programme de RDV sur mesure avec vos 
futurs partenaires (clients, distributeurs, représentants…) en fonction de vos besoins.

Contact : Fatma BAOUGH-YASAR

France

MICRONORA 25 au 28 septembre 2012 Besançon

Le plus grand salon européen des microtechniques et de la précision.
Contact : Fabien BORDE 

 industrie / Microtechnique

midest 6 au 8 novembre 2012 Villepinte

Salon de la sous-traitance industrielle.
Contact : Fabien BORDE

ALGéRie

alger industries Octobre 2012 Alger

Salon professionnel international dédié à l’industrie.
Contact : Mathilde PLANTIER

ALGéRie

foire internationale d’alger Juin 2012 Alger

Porte d’entrée pour les PME sur le marché algérien.
Contact : Mathilde PLANTIER

France

MEDTEC 4 au 5 avril 2012 Lyon

Les industriels sous-traitants et fabricants de l’instrumentation médicale ont l’extraordinaire opportunité 
de se retrouver et d’échanger lors de ce rendez-vous unique en France.
Contact : Fabien BORDE

 Médical 



CCI Seine-et-Marne	 siège social
Direction Industrie / Commerce International	 boulevard Olof Palme - Émerainville
Service Promotion et développement international	 77436 Marne-la-Vallée cedex 02

2 Bd Michael Faraday - SERRIS
77716 Marne-la-Vallée cedex 04

www.seineetmarne.cci.fr

nous contacter

Bertrand Vincent	 01 74 60 51 52	 bertrand.vincent@seineetmarne.cci.fr  
- Directeur Industrie / Commerce International
- Aéronautique / Eco-activité / Mécanique

Fatma Baough-Yasar	 01 74 60 51 71	 fatma.baough-yasar@seineetmarne.cci.fr 
- Turquie, Proche & Moyen-Orient

Christelle Bacle 	 01 74 60 51 61	 christelle.bacle@seineetmarne.cci.fr 
- Assistante salons

Fabien Borde 	 01 74 60 51 62	 fabien.borde@seineetmarne.cci.fr  
- Salons internationaux / Aéronautique / Eco-activité

Jacques Cran	 01 74 60 51 64	 jacques.cran@seineetmarne.cci.fr 
- Europe du Nord, Canada

Martine Gahou	 01 74 60 51 65	 martine.gahou@seineetmarne.cci.fr 
- Salons internationaux / Aéronautique / Eco-activité

Viviane Guérin / Anne-Sophie HENNION	 01 74 60 51 66 	 viviane.guerin@seineetmarne.cci.fr 
- Réglementation, Formations, 	 01 74 60 52 29	 anne-sophie.hennion@seineetmarne.cci.fr 
- Grande-Bretagne

Vera HARDOUX	 01 74 60 51 60	 vera.hardoux@seineetmarne.cci.fr 
- Assistante relations entreprises

Mathilde Plantier	 01 74 60 51 67	 mathilde.plantier@seineetmarne.cci.fr 
- Dispositif PM’Up
- Maghreb 

Nadine SIMON	 01 74 60 52 27	 nadine.simon@seineetmarne.cci.fr 
- Formalités internationales et formations 

L’équipe « Promotion et Développement International » :


